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ТИПОВАЯ СТРУКТУРА 
бизнес-плана

Титульный лист (с указанием наименования проекта; автора проекта, адреса места жительства, территории ведения бизнеса, контактные данные (телефон, адрес электронной почты), год составления.
Содержание:
1. Резюме проекта (кратко основные тезисы).
1.1. Цель проекта: ________________________________________
(что и где планируется сделать - кратко)
_____________________________________________________________________________________________________________________________;

1.2. Востребованность ______________________________________ 
(почему это будет востребовано - кратко)
______________________________________________________________________________________________________________________________
1.3. Общая стоимость проекта и источники финансирования______
_____________________________________________________________________________________________________________________________;
1.4. Организационно-правовая форма бизнеса___________________
______________________________________________________________;
1.5. Система налогообложения ______________________________;
1.6. Общие финансовый показатели____________________________
_______________________________________________________________
(размер выручки, чистой прибыли и пр.)
______________________________________________________________;

2. Описание идеи и анализ рынка.
2.1. Описание своего товара или услуги________________________
_____________________________________________________________________________________________________________________________;
2.2. Оценка спроса и предложения_____________________________
_______________________________________________________________
(потенциал рынка, целевая аудитория для кого производится продукт или услуга)
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________;
2.3. Определение основных конкурентов_______________________
______________________________________________________________;
2.4. Описание своих преимуществ относительно конкурентов_____
______________________________________________________________.

3. Организационный план.
3.1. Подготовительный этап__________________________________
_______________________________________________________________
(наличие помещения, торгового и иного оборудования)
_______________________________________________________________________________________________
(наличие компетенций в данном сегменте бизнеса)
_______________________________________________________________________________________________
(наличие открытых расчетных счетов и т.п.)
______________________________________________________________;
3.2. Поставщики и контрагенты – при наличии __________________
_______________________________________________________________
(где осуществляется покупка сырья или товаров и по какой цене)
_____________________________________________________________________________________________________________________________;
3.3. Кадры ________________________________________________
(нанимаются ли сотрудники, требуется ли обучение)
______________________________________________________________;
3.5. Работа с клиентами______________________________________
 (стратегия маркетинга и продвижения – каналы сбыта продукции)
_____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

4. Финансовый план.
4.1. Система налогообложения ______________________________;
4.2. Смета единовременных затрат: 
	№ п/п
	Наименование товара (краткое описание товара)
	Количество
	Единицы
	Цена за единицу
	Общая сумма
	Примечание

	За счет средств социального контракта:

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	Итого:
	
	

	За счет других источников (собственные, заемные средства и т.д.) при наличии

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	Итого:
	
	

	
	Итого по всем источникам:
	
	


4.3. Смета текущих затрат для бесперебойного функционирования бизнеса:
	№ п/п
	Наименование
	Сумма
	Примечание

	ежемесячные:

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Итого:
	

	ежеквартальные:
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	Итого:
	

	годовые:

	
	
	
	

	
	
	
	

	Итого:
	


4.4. Расчет выручки с обоснованием объёма реализации продукции и оказания услуг; расчёт чистой прибыли с учётом текущих затрат_____
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________;
4.5. Расчет иных финансовых показателей (срок окупаемости, рентабельность продаж и пр.)* (заполняется при необходимости                         в соответствии с целью проекта)___________________________________
5. Управление рисками.
5.1. Анализ возможных рисков_______________________________
_____________________________________________________________________________________________________________________________;
5.2. Описание действий в случае реализации рисков_____________
_____________________________________________________________________________________________________________________________.
6. Другое.
6.1.______________________________________________________
6.2._____________________________________________________ .»

_______

